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Aktives Vertragsmanagement

WIR BIETEN INTEGRIERTE LOSUNGEN MIT RECHT - UND IT

Wie steht es um Ihr Vertragsmanagement?
Reagieren Sie nicht erst auf Druck von Banken oder Gerichten - agieren Sie selbst!

Risiken aktiv managen | Verwaltungskosten senken | Effizienz steigern
Rechtliche und steuerliche Strukturen optimieren | IT sinnvoll nutzen

Vertragsmanagement - warum?

Der VertragsschluB3, die Umsetzung und Verwaltung sowie die Auswertung von Vertrdagen sind
zentrale Elemente der Geschaftstatigkeit und somit des Risikopotentials eines Unternehmens.

Der Lifecycle von Vertrdgen sollte damit integraler Bestandteil eines Uberwachungssystems
sein (8§ 317 Abs. 4 HGB i.V.m. 91 Abs. 2 AktG). Auch fiir den Konzernlagebericht ist die
Darstellung der Geschéftsrisiken nach §§ 289 Abs. 1, 315 Abs. 1 HGB notwendig.

Was dies fiir Sie bedeutet - Vermeidung von Risiken und Nutzung neuer Chancen!

Risiken

= Vermeidung der Unwirksamkeit von Vertragen oder Vertragsteilen

= Vermeidung der Einrede Verjahrung seitens des Vertragspartners

= Vermeidung von Verzugsschaden durch rechtzeitige Erflillung der eigenen Vertragspflich-
ten

= Vermeidung der Inanspruchnahme wegen Schlechterflillung durch stringente Vertrags-
und Leistungskontrolle

= Vermeidung der personlichen Haftung der Geschaftsflihrung

Chancen

. Realisierung des vollen Ertragspotentials von Vertragen

. strategische Verhinderung der Verjahrung von Anspriichen

= Vermehrung von Anspruchsgrundlagen durch Dokumentation der Vertragsverhandlungen
. Synergien und Optimierung der Prozesse durch Transparenz im Unternehmen

= effizientes Controlling

= Erlangung verbesserter Kreditkonditionen aufgrund der Regularien von "Basel II"

] Erlangung verginstigter Pramien bei D&O Versicherung aufgrund besseren Risikoprofils?

Unser Vorgehen

1. Analyse der Ziele des Kunden

2. Analyse des bestehenden Lifecycle der Vertrdage, der Vertragsrisiken sowie der IT-
Struktur

3. Lieferung eines Zwischenberichts mit Definition eines L&sungsvorschlags und Kosten-

schatzung

Erstellung eines Konzepts: interne oder externe Losung betreffend Prozesse und IT

Implementierung, Rollout und Produktion

Bei Bedarf: Ergédnzung, Uberarbeitung, Vervollstidndigung, Kiindigung von Vertrédgen

Bei Bedarf: Monitoring der Vertrage und sonstigen Dokumente

Bei Bedarf: Schulungen in den Bereichen Recht und IT
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Ihr Nutzen bei diesem Vorgehen

Die professionelle Einbeziehung der dem Vertragsmanagement zugrunde liegenden rechtli-
chen Aspekte ermdglicht erst den sinnvollen Einsatz von IT. Dabei hat jeder unserer Spezialis-
ten eine starke Sensibilisierung fir die jeweils anderen Fachbereiche der anderen Berater.

Bei uns erhalten Sie alle aus einer Hand: rechtliche Vertragsmanagementprozesse | benétigte
Systemunterstitzung | Outsourcing der Leistungen.
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